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サービスの強み①
The Model型の営業組織構築

インサイドセールスまでをインターン⽣、それ以降を業務委託者が⾏う
低単価で発注することができる

業務委託



サービスの強み②

実績豊富な営業メンバーが在籍

⼤⼿M＆A仲介最年少記録保持者
外資系メーカートップセールス
⼈材系スタートアップ営業部⻑

外資系IT勤務

など、各業界でトップセールス⼈材が営業⽀援



サービス内容

The Model型を導⼊しているので
MAツールの活⽤〜CSまで⼀気通貫で⽀援可能



サービス内容

⾒込み顧客をトラッキングすることで効率よくソーシングをする

導⼊〜運⽤まで
1次代理店の弊社にお任せください



Estimate

予算に応じて柔軟に対応可能

要相談 15万円＋成果報酬 30万円〜
（P7に詳細あり）

成果報酬 成果報酬＋固定報酬 固定報酬



Estimate

成果報酬 成果報酬＋固定報酬 固定報酬
プラン ⾦額 稼働時間⽬安 最低コール保証 MAツール運⽤

ミニマム 30万円 100時間 1000コール ○

スタンダード 40万円 130時間 1500コール ○

プレミアム 50万円 170時間 2000コール ○

全プランMAツールを導⼊〜運⽤を⾏い、効率よく営業を⽀援



導⼊後のやり取り

⽇次・週次・⽉次報告と週次MTG

⽬標に対しての進捗、KPI/KDIの現状数値と累計数値を⽇々ご
共有いたします。
週次でMTGを実施し、現状報告、課題と施策について共有いた
します。

貴社に合わせた連絡⼿段にてやり取り


